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11. Manažérske zhrnutie: 

Cieľom stretnutia klubu bola diskusia v rámci „podnikateľského inkubátora“ v rámci ktorej 

sme zdieľali naše nápady, pedagogické skúsenosti a tvorili didaktické materiály. Na záver 

stretnutia sme tvorili pedagogické odporúčanie. 

 

Kľúčové slová: podnikateľský inkubátor, diskusia, didaktické materiály. 

Hlavné body, témy stretnutia, zhrnutie priebehu stretnutia:  

Hlavné body: 
 

1. Analýza odborných zdrojov. 

2. Diskusia. 

3. Tvorba materiálov. 

4. Záver. 

 

Téma stretnutia: prepojenie teórie s praxou, rozvoj podnikateľských zručností 

Program stretnutia: 
1. Čítanie odbornej literatúry. 

2. Diskusný kruh. 

3. Spoločná tvorba materiálov . 

4. Záver a tvorba pedagogického odporúčania. 



13) Závery a odporúčania: 

 

 Podnikateľský inkubátor je v slovenských podmienkach pomerne nový, hybridný typ 

nástroja ekonomického rozvoja, ktorý spája funkcie podnikania, podpory obchodu a rozvoja 

sídel. Svetové skúsenosti ukazujú, že inkubátor môže byť účinnou pákou pre tvorbu 

zamestnanosti, komercializáciu nových technológií a rozvoj lokálnych ekonomík. 

Podnikateľský inkubátor poskytne podnikateľom priestory na realizáciu ich podnikateľských 

zámerov spolu s príslušenstvom, pomocnými, školiacimi a poradenskými službami, 

prísunom informácií a zabezpečením potrebných kontaktov. 

Hlavné služby poskytované prostredníctvom podnikateľského inkubátora: 

• Pomoc s plánovaním manažmentu a zlepšením financovania (poradenstvo v oblasti 

manažmentu spoločnosti, manažmentu technológií a inovácií, spracovanie 

podnikateľského a  finančného plánu, poradenstvo pri znižovaní nákladov, pri 

zakladaní spoločnosti, živnosti, poradenstvo pri fondoch z rizikového kapitálu, pri 

poskytovaní úveru, zhodnotenie firmy z finančno-ekonomického hľadiska). 

• Marketingová podpora a inštruktáž (navrhnutie marketingovej stratégie a 

marketingových nástrojov na podporu predaja, definovanie cieľovej skupiny 

odberateľov, tvorba reklamy na internetovej stránke, mediálne plánovanie reklamnej 

kampane, návrh obsahovej prezentácie na webovej stránke). 

• Možnosť používania administratívnych služieb, prístupu k vybaveniu (kopírovacie 

stroje, fax a iné), prenájom nebytových priestorov (využívanie skladov, výrobných a 

obchodných priestorov, konferenčných alebo prednáškových miestností). 

• Poskytovanie konzultačných, informačných služieb a poradenstva potrebných pre 

úspešné podnikanie (právne, finančné, účtovné a daňové poradenstvo, poradenstvo 

pri používaní fondov EÚ, sprostredkovanie dodávateľských a odbytových kontaktov, 

vypracovanie a manažment projektov, zapojenie do projektov, sponzoring). 

• Podpora pri prenikaní na európske trhy (organizovanie medzinárodných stretnutí s 

cieľom vytvoriť medzi spoločnosťami vzájomnú spoluprácu). 

Na základe výskumov sa zistilo, že typický slovenský študentský podnikateľ:  

➢ Študuje technické alebo ekonomické študijné odbory, umenie alebo šport. 

➢ Podnikanie, ktoré rozbehol počas štúdia na vysokej škole neplánuje vždy 

udržať ako hlavný zdroj príjmu aj po skončení vysokoškolského štúdia. 

➢ Podnikanie zakladá sám alebo s jedným spoločníkom (v tomto prípade sa 

často neskôr osamostatní) a nemá žiadnych zamestnancov. 

➢ Podnikateľský nápad získal z voľnočasových aktivít a hobby, prípadne v rámci 

práce popri škole. 

➢ Podniká prevažne v obchode a finančných službách. 

➢ Jeho podnikanie generuje tržby a je ziskové. 

➢ Napriek tomu, že je len mierne spokojný so svojim životom podnikateľa, pustil 

by sa znova do toho istého podnikania. 

Členovia klubu na základe preštudovania dostupných zdrojov sa zhodli, že priblíženie danej 

témy žiakom študijných odborov je v rámci odborných hodín ekonomického zamerania.  

Skôr ako začneme podnikať, mali by sme si vytvoriť podnikateľský plán (biznis plán). Ako 



správne vytvoriť  podnikateľský plán sa učia žiaci na hodinách ekonomiky, podnikania 

a drobného podnikania a manažmentu. Poznatky získané počas štúdia využívajú aj pri 

vypracovaní záverečnej práce – praktická časť odbornej zložky maturitnej skúšky. 

Čo by mal dobrý biznis plán obsahovať? 

 

Mal by obsahovať minimálne tieto časti: 

➢ Titulná strana  

➢ Zhrnutie podnikateľského plánu 

Je to krátky opis toho, prečo váš podnikateľský plán vznikol a na aký účel ho budete 

používať. V tejto časti je dobré stručne predstaviť podnikateľský nápad, jeho hlavné body, 

ciele, základné informácie o produkte a ak je treba aj na čo sa plánuje využiť získané 

financie. 

➢ Opis spoločnosti 

Tu je dôležité venovať sa cieľom podniku a stratégie jeho smerovania do budúcnosti.  

➢ Produkt alebo služba 

Táto časť je venovaná produktu alebo službe, ktorú poskytujete. Opíšte jeho najdôležitejšie 

funkcie. Napíšte, prečo je najlepší a v čom sa odlišuje od konkurencie. 

➢ Trh a konkurencia 

V pláne je dôležité spomenúť aj informácie o vašom trhu, na ktorom budete pôsobiť 

a najdôležitejších konkurentoch. 

➢ Marketingový a predajný plán 

V pláne marketingu píšete o tom, ako chcete svojich zákazníkov presvedčiť, aby si kúpili váš 

produkt. Riešite tu reklamu a iné možnosti komunikácie, ale aj cenu, produkt a  distribúciu. 

➢ Manažment 

Časť manažment je venovaná organizačnej štruktúre podniku. Venujte sa tomu, aké bude 

zloženie personálu, ale aj riadiaceho manažmentu.  

➢ Finančný plán 

Ide o jednu z najdôležitejších, no zároveň najzložitejších častí biznis plánu.  

 

Aké druhy biznis plánov si môžete vyrobiť? 

 

Druh biznis plánu Ako má vyzerať a kedy ho použiť 

Mini ústna prezentácia plánu 

Ide o krátky a stručný plán. Pár minútovú prezentáciu, ktorú 

si zapamätáte a môžete ju kedykoľvek komukoľvek 

vhodnému povedať napríklad aj vo výťahu. Musí hovoriť 

hlavne o tom prečo je váš produkt či služba výnimočné. 

Stručný plán 

Aj tento plán je stručný, nemá viac ako zopár strán, no má už 

papierovú podobu. Dáva už podrobnejšie, no stále ešte 

pomerne stručné informácie o vašej firme, ale aj 

podnikateľskom nápade. Možno ho použiť napríklad na 

získanie kapitálu od investora. Pozor, ale len na úvodné 

rokovania, neskôr isto bude chcieť detailnejší biznis plán. 

Kompletný podnikateľský plán 

Je to dokument, ktorý obsahuje všetky náležitosti aj 

s finančnými výkazmi. V ideálnom prípade nemá viac ako 40 

strán. 

 

Kvalitný biznis plán možno využiť napríklad na: 

✓ Získanie bankového úveru, 

✓ Získanie investorov,  



✓ Získanie podnikateľského partnera, 

✓ Určenie vlastných podnikateľských plánov a smerovania do budúcnosti. 

Odporúčame vyššie uvedené kľúčové body k implementácii do pedagogického procesu. 
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PREZENČNÁ LISTINA 

Miesto konania stretnutia: Pruské 

Dátum konania stretnutia: 22.03.2023 

Trvanie stretnutia: od 15,00 hod - do 18,00hod  

Zoznam účastníkov/členov pedagogického klubu: 

č. Meno a priezvisko Podpis Inštitúcia 

1. Ing. Ľubica Lašová  SOŠ Pruské 

2. Ing. Oľga Gézeová  SOŠ Pruské 

3. Ing. Katarína Svorčíková  SOŠ Pruské 

4. Ing. Alena Kováčová PN SOŠ Pruské 

5. Ing. Stanislav Bartek  SOŠ Pruské 

 

 


