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11. Manazérske zhrnutie:

Ciel'om stretnutia nasho klubu bola tvorba a zdiel'anie Best Practice z oblasti rozvoja
podnikatel'skych vedomosti, ekonomického myslenia a tvorby projektov. Spolo¢ne sme na
predmetnu tému diskutovali, zdielali a tvorili OPS a na zaver stretnutia sme tvorili
pedagogické odporucanie.

KTlucové slova: Tvorba Best Practice, podnikatel'ské vedomosti, ekonomické myslenie.




12. Hlavné body, témy stretnutia, zhrnutie priebehu stretnutia:

Hlavné body:

1.  Praca s odbornou literaturou.
2.  Diskusia.

3. Tvorba OPS.

4,  Zaver.

Téma stretnutia: Prepojenie vzdelavania s praxou, rozvoj podnikatel'skych vedomosti.

Program stretnutia:
1. Praca s odbornou literatirou, identifikacia zdrojov.
2. Diskusia, zdiel'anie skuisenosti.
3. Zéavery a odporucania.

13. Zavery a odporiucania:
Na zéklade aktivit v rdmci pedagogického klubu sme vytvorili nasledujuci prehl'ad Best
Practice v oblasti tvorby podnikatel'ského projektu. V prvej Casti stretnutia sme diskutovali
0 tvorbe zamerania podnikatel'ského planu.

Na podnikatel’'sky plan sa kladt uréité poziadavky, ktorych dodrziavanie je znakom jeho
kvality a profesionality spracovania. Je to najmé:

- rozsah planu, najcastejSie byva 40 — 50 stran, prilohy v rozmedzi 50-100 stran (v prilohach
by mali byt’ uvedené podrobné prepocty, grafy, tabul’ky, obrazky, zmluvy a iné dopliujice
materialy. Prilohy su vel'mi délezité, pretoze toho, kto doverne nepozné podnik, mozu
nepodlozené informacie odradit’),

- jednoduchost’,

- predstavit’ vyhody a jedine¢nost’ poskytovanych tovarov, vyrobkov, sluzieb,

- vierohodnost’ a realnost’ planu,

- neskryvat’ slabé miesta, ale tiez upozornit’ na silné stranky planu, produktu a podniku,

- preukézat’ schopnost’ splacat’ troky a splatky uveru,

- podnikatel'sky plan je dokument, ktory reprezentuje firmu, preto je potrebné dbat’ na
kvalitné spracovanie aj formélnej stranky planu.

Podnikatel'sky plan ma byt’ stru¢ny a zrozumitel'ny. Popisat’ preco prave vy mate to, ¢o
potrebuju zakaznici. Orientovat’ sa na najblizsich 3-5 rokov. Vo finanénom plane by sa mali
obh4jit’ planované prijmy a vydavky.

Produkt: Predstavte a popiSte vas produkt alebo sluzbu. Aké su jeho vlastnosti, kvalita, cena,
vyhody? Pre koho je ur€eny? V ¢om je jedinecny? Aky je plan predaja?

Trhové prostredie: Charakterizujte trh, na ktorom budete posobit’. Aka je jeho velkost'”? Ako
sa vyvijal? Aky mate podiel na trhu?

Konkurencia: Popiste vasich konkurentov. Aké st ich silné a slabé stranky. V ¢om sa
odlisujete? Ako im budete konkurovat’?

Marketing a predaj: Popiste, ako budete realizovat’ vas plan predaja. Akt cenovu politiku
zvolite? Aky bude vyvoj cien a ziskovost’ produktov? Ako budete riesit’ objednavky,
distribticiu a propagaciu?

Rizika: Identifikujte vSetky relevantné rizikd, ktoré mozu zhorsit’ vae podnikanie a ohrozit’
jeho podnikanie.




Odporucame vyssie uvedené pristupy k d’alSej implementacii v pedagogickom procese.

V ramci zdiel'ania Best Practice sa v d’alSej casti ¢lenky klubu venovali obsahu uciva
predmetu podnikatel'sky marketing v $tudijnom odbore agropodnikanie - kynoldgia, ktory
predstavila ucitel’ka ekonomickych predmetov. Pani kolegyna zadala ziakom vypracovat’
podnikatel’'sky plan, ktorého vysledky budu referovat’ na vyucovacej hodine.

Realizacia podnikatel'ského planu priamo rozvija kreativitu, kritické myslenie ziakov a
podnikavost’. Ziaci sa v ivode oboznamuju s pravnym ramcom podnikania, zdrojmi
financovania, zakladmi manazmentu a marketingu firmy. Nésledne pracuju na tvorbe
ziackeho projektu - podnikatel’ského planu pre zvolenu oblast’ ¢innosti a svoj zamer v zavere
prezentuju pred publikom (spoluziakmi). Ziaci dostali pisomné pokyny a $ablony k tvorbe
podnikatel’ského planu.

Veduca pedagogického klubu odporuéila a poskytla ¢lenkam link na publikaciu MPC ,,Uvod
do podnikatel'ského vzdelavania® (https://archiv.mpc-
edu.sk/sites/default/files/publikacie/m_jakubekova uvod_do_podnikatelskeho vzdelavania.p
df), ktora sa venuje rozvoju podnikatel'skej gramotnosti a obsahuje aj priklady aktivit na
rozvoj podnikatel'skych kompetencii.

Clenky klubu sa v zavere stretnutia venovali finalizacii priprav na prezentaciu projektu
,Participativny rozpoéet*. Ulohou Ziakov $koly je navrhnut’ projekty v ramci $koly (na nakup
novych pomocok, rekonstrukcia studentskej izby...) a priradenie finan¢nej ¢iastky danému
projektu. Ako sa peniaze pouziju ( na ktory navrh) rozhodne Ziacka §kolska rada. Finanéné
prostriedky na dany projekt poskytol skole Trenciansky samospravny kraj.
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